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ANNEX 2 
LAZADA FORWARD WOMEN AWARDS 2022 – WINNER STORIES 
 
 

 

สารบญั 
สดุยอดผูป้ระกอบการหญงิแหง่ปี (อนิโดนีเซยี)     2 
สุดยอดผูป้ระกอบการหญงิแห่งปี (มาเลเซยี)    3 

สุดยอดผูป้ระกอบการหญงิแห่งปี (ฟิลปิปินส)์    4 

สุดยอดผูป้ระกอบการหญงิแห่งปี (สงิคโปร)์    5 

สุดยอดผูป้ระกอบการหญงิแห่งปี (ไทยแลนด)์    6 

สุดยอดผูป้ระกอบการหญงิแห่งปี (เวยีตนาม)    8 
รางวลัสดุยอดผูป้ระกอบการดาวรุ่ง      9 
รางวลัสดุยอดผูป้ระกอบการไอเดยีสรา้งสรรค ์     10 
รางวลัสดุยอดผูป้ระกอบการทีส่รา้งแรงบนัดาลใจ    11 
รางวลัสดุยอดผูป้ระกอบการดเีด่น      12 
รางวลัสดุยอดผูป้ระกอบการไฮบรดิ      13 
รางวลัสดุยอดผูป้ระกอบการโซเชีย่ลสตาร ์     14 
 
 
 



 
 

2 
 

รายละเอียดผูไ้ด้รบัรางวลัสดุยอดผูป้ระกอบการหญิงในแต่ละประเทศ 

สดุยอดผูป้ระกอบการหญิงแห่งปีของอินโดนีเซีย  
ฟาริคา เอด็จินา โยซาแฟต  เจ้าของธรุกิจ Berry Baby  
ฟารคิา อดตีอาจารยส์อนฟิสกิส์ เปิดรา้น Berry Baby จ าหน่ายสนิค้าแม่และเดก็บนลาซาด้าตัง้แต่ปี 2560 
ฟารคิาได้สอนทกัษะอีคอมเมริ์ซให้กบัพนักงานจนทุกคนสามารถช่วยดูแลกิจการของเธอได้เป็นอย่างดี 
ทัง้ยังสามารถน าเครื่องมือ เช่น โซลูชัน่ไลฟ์สตรีมมิ่งมาต่อยอดเพื่อเพิ่มยอดขายให้กับร้านได้ 
ฟารคิายงัร่วมมอืกบัผูป้ระกอบการหญงิในชุมชนเพื่อออกแบบและผลติสนิคา้ใหก้บั Berry Baby นอกจากนี้ 
เ ธ อ ยั ง เ ป็ น ป ร ะ ธ า น  Lazada Club ข อ ง เ มื อ ง บั น ดุ ง  ซึ่ ง มี ส ม า ชิ ก ก ว่ า  3,000 ร า ย 
เธอไดจ้ดักจิกรรมและงานสมัมนามากมายเพื่อผลกัดนัใหผู้ป้ระกอบการไดเ้รยีนรูเ้ทรนดต์ลาดและเครื่องมอืใ
หม่ๆ  บนแพลตฟอรม์ เธอมองว่าอคีอมเมริซ์ไมเ่พยีงใหโ้อกาสผูห้ญงิไดแ้สดงออกถึงความสรา้งสรรคเ์ท่านัน้ 
แต่ยงัน ามาซึง่รายไดแ้ละความภาคภูมใิจในตนเอง 

  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

https://www.lazada.co.id/shop/berry-baby/?path=index.htm
https://www.lazada.co.id/shop/berry-baby/?path=index.htm
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สดุยอดผูป้ระกอบการหญิงแห่งปีของมาเลเซีย  
กง ไว เตง็ เจ้าของธรุกิจ Big Care Mart  
กง เภสัชกรหญิงเจ้าของร้าน Big Care Mart ในเมืองเซอลาโงร์ เ ปิดร้านบนลาซาด้าในปี 2558 
ทัง้ที่ไม่มพีื้นฐานด้านอคีอมเมริซ์มาก่อน เธอเรยีนรูจ้าก Lazada University และทดลองใช้เครื่องมอืต่างๆ 
ไ ม่ ว่ า จ ะ เ ป็ น คู ป อ ง ส่ ว น ล ด  คู ป อ ง ข น ส่ ง ฟ รี  แ ล ะ โ ซ ลู ชั ่น ด้ า น ก า ร ต ล า ด อื่ น ๆ 
เพื่ อ เพิ่มยอดขายและสร้างธุ รกิจให้ เติบโต ปัจจุบัน  กงเ ป็นหนึ่ ง ในสุดยอดผู้ขายบนลาซาด้า 
การนัตดีว้ยรางวลัสุดยอดผูข้ายในหมวดสนิคา้เพื่อสุขภาพประจ าปี 2561 และ 2562 นอกจากนี้ เธอยงัเป็น 
LazStar ( ผู้ ข า ย ที่ ไ ด้ ร ั บ ก า ร รั บ ร อ ง ใ ห้ เ ป็ น เ ท ร น เ น อ ร์ ใ น  Lazada University) 
เ ธ อ ไ ด้ น า ค ว า ม รู้ จ า ก ป ร ะ ส บ ก า ร ณ์ จ ริ ง ม า ส ร้ า ง แ ร ง บั ล ด า ล ใ จ ใ ห้ ผู้ ข า ย ร า ย ใ ห ม่ ๆ 
เธอเชื่อว่าความส าเรจ็เกดิจากการพฒันาตวัเองและการมองหาโอกาสใหม่ๆ  อยูเ่สมอ       

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 

https://www.lazada.com.my/shop/big-care-mart
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สดุยอดผูป้ระกอบการหญิงแห่งปีของฟิลิปปินส ์
โมนาลิซ่า เกา เจ้าของธรุกิจ Lucky HR  
ทัง้ๆ ที่ก าลงัประสบความส าเร็จจากธุรกิจร้านขายเครื่องใช้อิเล็กทรอนิกส์ที่มถีึง 15 สาขาทัว่ฟิลิปปินส์ 
โ มน าลิซ่ า ตัด สิน ใ จ ปิ ดกิ จ ก า รนี้ ล ง ใ น ปี  2556 เ พื่ อ จ ะ ไ ด้ มี เ ว ล า ใ ห้ กับ ลู ก แ ล ะส ามีม า ก ขึ้ น 
หลงัจากทีไ่ดม้โีอกาสเดนิทางไปประเทศจนีและไดส้มัผสัความหลากหลายของสนิคา้และความสะดวกสบาย
ข อ ง ก า ร ช้ อ ป ป้ิ ง ผ่ า น  Taoboa  
โมนาลซิ่ามองเหน็โอกาสทางธุรกจิและได้ร่วมบุกเบกิธุรกจิอคีอมเมริซ์ในฟิลปิปินสไ์ปกบัลาซาด้า ปัจจุบนั 
โมนาลซิ่าไม่เพยีงเป็นหนึ่งในสุดยอดผูข้ายบนลาซาด้า แต่ยงัเป็นวทิยากรให้ความรูแ้ก่ผูข้ายรายใหม่ๆ ใน 
Lazada University แ ล ะ ยัง แ น ะน า ต ล า ด ฟิ ลิป ปิ น ส์ ใ ห้ กับ ผู้ ข า ย ช า ว จีน ใ น  Taoboa University 
โ ม น า ลิ ซ่ า พ บ ว่ า อี ค อ ม เ มิ ร์ ซ ช่ ว ย ส ร้ า ง ค ว า ม ส ม ดุ ล ด้ า น ก า ร ท า ง า น แ ล ะ ค ร อ บ ค รั ว 
แ ล ะ ช่ ว ย ใ ห้ เ ธ อ มี อิ ส ร ะ ท า ง ก า ร เ งิ น 
เธอหวงัว่าประสบการณ์ของเธอจะเป็นแรงบลัดาลใจใหผู้ห้ญงิและแมไ่ดเ้ขา้มาในโลกของอคีอมเมริซ์กนัมาก
ขึน้   

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

https://www.lazada.com.ph/shop/lucky-hr
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สดุยอดผูป้ระกอบการหญิงแห่งปีของสิงคโปร ์ 
เลียง วี ลิง เจ้าของธรุกิจ 8miles  
วี ลิง  วิศวกรออกแบบผลิตภัณฑ์ ลงเรียนหลักสูตรอีคอมเมิร์ซในปี 2560 และเปิดร้าน 8miles 
เพื่อขายเครื่องประดบัผมแบบแฮนด์เมดบนลาซาด้า ก่อนที่จะเปลี่ยนมาขายสนิค้าแม่และเดก็ในภายหลงั 
เธอเริ่มต้นกิจการเล็กๆ นี้  ภายในแฟลตซึ่งเป็นทัง้บ้าน ออฟฟิศ และคลังสินค้า ปัจจุบัน ร้าน 8miles 
เติบโตอย่างรวดเร็วจนเธอต้องเช่าพื้นที่ในคลงัสินค้าเพื่อรองรบัรายการสัง่ซื้อจากลูกค้าที่เพิ่มขึ้นมาก 
เธอมองว่าความส าเรจ็ของเธอเป็นผลมาจากการเขา้ร่วมแคมเปญใหญ่อย่างต่อเนื่อง เช่น แคมเปญ 11.11 
และ 12.12 ทีช่่วยผลกัดนัยอดขายและขยายฐานลูกคา้จ านวนมากใหก้บัรา้น ว ีลงิ ยงัไดร้บัเลอืกเป็น Seller 
Ambassador ซึง่เธอไดส้รา้งแรงบนัดาลใจและแลกเปลีย่นไอเดยีการขยายธุรกจิกบัคนอื่นๆ อยูเ่สมอ  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

https://www.lazada.sg/shop/8miles/
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สดุยอดผูป้ระกอบการหญิงแห่งปีของประเทศไทย 
ภทัทิยา ธนศรีวนิชชยั (เมย)์, อาย ุ30 ปี Happi Cup 
ในประ เทศไทย  ประ เด็น เกี่ ย วกับสุ ขอนามัยของผู้หญิง ไม่ ใ ช่ แค่ เ ป็น เ รื่ อ งต้อ งห้าม เท่ านั ้น 
ผลติภณัฑท์ี่เกี่ยวขอ้งก็มรีาคาแพงเช่นเดยีวกนั ในปี 2562 ระหว่างใช้เวลาพกัผ่อนช่วงวนัหยุดที่มลัดฟีส์ 
เ ม ย์ อ ด ท า กิ จ ก ร ร มห ล า ย อ ย่ า ง  เ ช่ น  ว่ า ย น ้ า  แ ล ะ ด า น ้ า  เ นื่ อ ง จ า ก เ ธ อ มีป ร ะ จ า เ ดื อ น 
ใ น ต อ น นั ้ น เ อ ง ที่ เ ธ อ ค้ น พ บ ว่ า ถ้ ว ย อ น า มั ย  (Menstrual Cup) มี ป ร ะ โ ย ช น์ ห ล า ย อ ย่ า ง 
แ ล ะ ท า ใ ห้ เ ธ อ เ ห็ น ช่ อ ง ท า ง ท า ง ธุ ร กิ จ อี ก ด้ ว ย 
นัน่กลายเป็นจุดเริ่มต้นของเมย์ในการสร้างความตระหนักถึง การมีคุณภาพชีวิตที่ดีของผู้หญิง 
แ ล ะ เ ป็ น ผู้ บุ ก เ บิ ก ข อ ง ก ลุ่ ม ผ ลิ ต ภั ณ ฑ์ ดั ง ก ล่ า ว 
และใช้ประโยชน์จากอีคอมเมิร์ซในการสื่อสาร ความตั ้งใจของเธอออกไปสู่ วงกว้างได้มากขึ้น 
ใ น ร ะ ย ะ เ ว ล า ไ ม่ น า น นั ก 
เมยก์ไ็ดซ้ลิโิคนเกรดดทีีสุ่ดจากประเทศสหรฐัอเมรกิาเพื่อเริม่ต้นผลติถ้วยอนามยัในโรงงานทอ้งถิน่แห่งหนึ่ง 
แ ล ะ เ นื่ อ ง จ า ก เ ม ย์ เ ป็ น ลู ก ค้ า ป ร ะ จ า ข อ ง ล า ซ า ด้ า อ ยู่ แ ล้ ว 
จงึรู้ว่าจะสร้างปฏสิมัพนัธ์ระหว่างผู้ขายกับลูกค้าบนแพลตฟอร์มได้อย่างไร เมย์จงึเปิดร้าน Happi Cup 
บ น ล า ซ า ด้ า  เ พื่ อ แ น ะ น า แ ล ะ จ า ห น่ า ย ถ้ ว ย อ น า มัย ใ ห้ กั บ ลู ก ค้ า ช า ว ไ ท ย เ มื่ อ ปี  2 5 6 3 
เ ม ย์ ไ ด้ ร ั บ ก า ร ต้ อ น รั บ อ ย่ า ง ล้ น ห ล า ม 
โดยเฉพาะจากผู้หญิงรุ่นใหม่ซึ่งอ้าแขนรบัการจดัการกับประจ าเดือนที่เป็นมติรกับสิ่งแวดล้อมมากขึ้น 
เมย์ยังผลิต เนื้ อหาเกี่ยวกับสุขภาพของผู้หญิงบนช่องทางโซเชียลมีเดียของร้านเ ป็นประจ า  
เ พื่ อ ใ ห้ ค ว า ม รู้ เ กี่ ย ว กั บ สุ ข ภ า พ ข อ ง ผู้ ห ญิ ง แ ก่ ผู้ บ ริ โ ภ ค 
แ ล ะ ส ร้ า ง ชุ ม ช น ที่ มี ก า ร พู ด คุ ย เ กี่ ย ว กั บ เ รื่ อ ง ดั ง ก ล่ า ว ไ ด้ อ ย่ า ง เ ส รี  ส า ห รั บ เ ม ย์  
การเรียนรู้ในเรื่องอีคอมเมิร์ไม่มีว ันสิ้นสุด  เธอแนะน าให้เพื่อนๆ ใช้ Lazada University อย่างเต็มที่ 
และเข้าไปเช็คอินพบปะกับผู้จ ัดการที่ดูแลผู้ขายอย่างสม ่าเสมอ เพื่อเรียนรู้เกี่ยวกับแคมเปญต่างๆ 
โ ซ ลู ชั ่ น ท า ง ก า ร ต ล า ด  แ ล ะ เ ค รื่ อ ง มื อ วิ เ ค ร า ะ ห์ ข้ อ มู ล 
เ ธ อ ห วั ง ที่ จ ะ เ ป็ น แ ร ง บั น ด า ล ใ จ ใ ห้ ผู้ ห ญิ ง เ ข้ า ม า เ ปิ ด ธุ ร กิ จ บ น ล า ซ า ด้ า ม า ก ขึ้ น  
และควา้โอกาสอกีมากมายทีล่าซาดา้มอบให ้
หากต้องการเป็นผูข้ายกบัลาซาด้า ลงทะเบียนได้ท่ี http://lzd.co/LazadaTHSellerSignUp. 
 

https://c.lazada.co.th/t/c.bVYcRc
http://lzd.co/LazadaTHSellerSignUp
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สดุยอดผูป้ระกอบการหญิงแห่งปีของเวียดนาม  
ดวน ทรนั ตยุ ลินห ์เจ้าของธรุกิจ Light Coffee  
ตุย ลินห์ เปิดร้านขายกาแฟบนลาซาด้าในปี 2559 โดยที่ไม่มีประสบการณ์ด้านอีคอมเมิร์ซมาก่อน 
เธอเรียนรู้ทุกอย่างจาก  Lazada University ส่งผลให้ยอดขายกาแฟของเธอเติบโตอย่างต่อเนื่ อง 
จนกระทัง่ในปี 2561 และ 2562 เธอขึน้เป็นสุดยอดผู้ขายในหมวดอาหารและเครื่องดื่ม ปัจจุบัน ตุย ลนิห์ 
เ ป็นหนึ่ ง ในสุ ดยอดผู้ขายบนลาซาด้า  และยัง เ ป็น เจ้าของโรงงานและคลังสินค้าของตัว เอง 
ค ว ามส า เ ร็ จ ข อ ง เ ธ อ ยัง เ ป็ น ผ ลม า จ า ก เ ค รื่ อ ง มือ วิ เ ค ร า ะ ห์ ข้ อ มู ล บ นแพลตฟอ ร์ ม ผู้ ข า ย 
ซึ่งช่วยให้เธอสามารถคาดการณ์ความต้องการและเปิดตวัผลติภณัฑ์ได้ตรงตามที่ลูกค้ามองหา ตุย ลนิห์  
ยั ง เ ป็ น ห นึ่ ง ใ น วิ ท ย า ก ร ข อ ง  Lazada University 
เธอหวงัว่าเรือ่งราวความส าเรจ็ของเธอจะเป็นแรงบนัดาลใจใหผู้ห้ญงิมคีวามมัน่ใจทีจ่ะเริม่ธุรกจิออนไลน์มาก
ขึน้  

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

https://s.lazada.vn/s.13SP1
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รางวลัสดุยอดผูป้ระกอบการดาวรุ่ง 
เหงียน ติ คิม อึน เจ้าของธรุกิจ 1994food จากประเทศเวียดนาม   
อึน  เ ปิ ด ร้ า น จ า ห น่ า ย ขนมแล ะ ขอ ง ว่ า ง เ พื่ อ สุ ข ภ าพบนล าซ าด้ า ใ น เ ดือ นธัน ว าคม  2563 
หลังจากที่ ธุ รกิจท่ อ ง เที่ยวที่ เ ธอท าร่ วมกับสามีต้อง ปิดตัวลง เนื่ อ งจากสถานการณ์โควิด -19 
ใ น เ ว ล า เ ดี ย ว กั น นั ้ น เ ธ อ ยั ง เ พิ่ ง ค ล อ ด ลู ก ส า ว 
ซึ่ ง เ ป็นแรงบันดาลใจให้เธออยากที่จะน า เสนอของทานเล่นเพื่ อสุขภาพให้กับผู้หญิงด้วยกัน 
ท่ า ม ก ล า ง ก ร ะ แ ส สุ ข ภ า พ ที่ ก า ลั ง ม า แ ร ง ใ น เ วี ย ด น า ม 
อนึสามารถพฒันาทกัษะการขายสนิคา้ออนไลน์ไดอ้ย่างรวดเรว็ และใชโ้อกาสนี้สรา้งการเตบิโตใหก้บัธุรกิจ 
เพยีงหนึ่งปี เธอสามารถสรา้งทมีที่แขง็แกร่งและยงัมโีรงงานผลติขนมปังกรอบเพื่อสุขภาพเป็นของตวัเอง 
ปั จ จุ บั น  อึ น ยั ง เ ป็ น ที่ ป รึ ก ษ า ใ ห้ กั บ ผู้ ข า ย ร า ย ใ ห ม่ ๆ  บ น ล า ซ า ด้ า 
เธอต้องการให้ผู้หญิงที่ท าธุรกิจออนไลน์เชื่อมัน่ในตวัเองว่าถ้าตัง้ใจจรงิก็จะสามารถพฒันาทกัษะใหม่ๆ 
ขยายเครอืขา่ย และประสบความส าเรจ็ในธุรกจิเหมอืนเธอได ้ 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

https://www.lazada.vn/shop/1994food?path=index.htm&langFlag=vi&lang=vi&pageTypeId=1
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รางวลัสดุยอดผูป้ระกอบการไอเดียสร้างสรรค ์
นูรลู อิซซาน ซมัซูริ เจ้าของธรุกิจ Niz Craft จากประเทศมาเลเซีย 
อิซซาน ชื่นชอบการถักโครเชต์มาตัง้แต่เด็ก เธอเปิดร้านจ าหน่ายไหมพรมบนลาซาด้าตัง้แต่ปี 2561 
ขณ ะที่ ย ั ง ท า ง า น เ ป็ น ที่ ป รึ ก ษ า ด้ า น เ ท ค โ น โ ล ยีก า ร เ งิ น  ด้ ว ย ค ว า เ ชี่ ย ว ช าญ ใ น ด้ า น นี้  
เ ธ อ จึ ง ไ ด้ ร ับ เ ลื อ ก ใ ห้ เ ป็ น ตั ว แ ท น จ า ห น่ า ย แ บ ร นด์ ไ ห มพ ร ม ชั ้น น า จ า ก เ น เ ธ อ ร์ แ ล น ด์  
เ มื่ อ มี ข้ อ มู ล เ ชิ ง ลึ ก ด้ า น พ ฤ ติ ก ร ร ม แ ล ะ ค ว า ม ต้ อ ง ก า ร ข อ ง นั ก ถั ก โ ค ร เ ช ต์ อ ยู่ ใ น มื อ 
ท าใหอ้ซิซานสามารถน าเสนอผลติภณัฑท์ีแ่ตกต่างและตรงตามความต้องการและพฤตกิรรมการเสริซ์ของผู้
บ ริ โ ภ ค  น อ ก จ า ก นี้  เ ธ อ ยั ง แ บ่ ง ปั น ค ว า ม รู้ แ ล ะ แ ช ร์ ไ อ เ ดี ย กั บ ผู้ บ ริ โ ภ ค เ ป็ น ป ร ะ จ า  
ท าให้สามารถขยายฐานลูกค้าได้อย่างรวดเรว็ ด้วยธุรกจิที่เตบิโตอย่างรวดเรว็ เธอจงึหนัมาดูแลธุรกจิรา้น 
Niz Craft อ ย่ า ง เ ต็ ม เ ว ล า โ ด ย ค ว า ม ส นั บ ส นุ น จ า ก ส า มี  
จากความส าเร็จของเธอในการสร้างธุรกิจจากงานอดิเรก อิซซานแนะน าให้ผู้หญิงกล้าที่จะลงมือท า 
ส ารวจตลาด และใหเ้ชื่อมัน่ในตวัเองว่าจะตอ้งมคีนทีม่คีวามชอบเดยีวกนัช่วยสนบัสนุนอยา่งแน่นอน  

 
 
 
 
 
 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

https://www.lazada.com.my/shop/niz-craft
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รางวลัสดุยอดผูป้ระกอบการท่ีสร้างแรงบนัดาลใจ 
พอลลีน นัง เจ้าของธรุกิจ Porcelain จากประเทศสิงคโปร ์
พอลลีน ก่อตั ้ง ธุ รกิจสปาหรู  Porcelain ร่ วมกับแม่ของ เธอในปี  2552 หลังจากนั ้น  11 ปี ต่ อมา 
เ ธ อ ไ ด้ เ ริ่ ม จ า ห น่ า ย ผ ลิ ต ภั ณ ฑ์ บ า รุ ง ผิ ว ผ่ า น ห น้ า ร้ า น  Porcelain บ น  LazMall 
พอลลนีมองว่าเทคโนโลยคีอืกุญแจหลกัในการปรบัปรงุประสบการณ์ใหก้บัลกูคา้ของเธอและท าใหธุ้รกจิก้าวไ
ปได้ไกลกว่าขอบเขตเดิมๆ เธอยงัเชื่อว่าอีคอมเมิร์ซจะเป็นช่องทางให้เธอได้เข้าถึงลูกค้าได้โดยตรง 
พ อ ล ลี น แ ล ะ ที ม ง า น จึ ง เ รี ย น รู้ วิ ธี ก า ร ข า ย อ อ น ไ ล น์ ใ น ทุ ก แ ง่ มุ ม 
ซึ่ ง แ ต ก ต่ า ง ไ ป จ า ก ก า ร บ ริ ห า ร ร้ า น อ อ ฟ ไ ล น์ แ บ บ ที่ เ ธ อ คุ้ น เ ค ย 
ความมุ่งมัน่ตัง้ใจและทศันคตเิชงิบวกของพอลลนีเป็นแรงบนัดาลใจใหท้มีงานไดพ้ยายามเรยีนรูท้กัษะและแ
น ว ท า ง ใ ห ม่ ๆ  ใ น ก า ร บ ริ ก า ร ลู ก ค้ า  เ ช่ น  ก า ร ท า ไ ล ฟ์ ส ต รี ม มิ่ ง 
ซึง่ส่งผลใหท้มีสามารถเพิม่ยอดผูต้ดิตามและการมสี่วนรว่มของลกูคา้ไดม้ากขึน้         

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

https://www.lazada.sg/shop/porcelain
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รางวลัสดุยอดผูป้ระกอบการดีเด่น  

นาดยา อมาตลุลาห ์เจ้าของธรุกิจ Nadjani จากประเทศอินโดนีเซีย 
น า ด ย า  จ บ ป ริ ญ ญ า ด้ า น ก า ร สื่ อ ส า ร 
แต่เลือกที่จะท าตามความฝันด้วยการท างานในธุรกิจจ าหน่ายสินค้าแฟชัน่ จนกระทัง่ในปี 2551 
เ ธอได้ เ ปิดตัว เสื้ อผ้าแบรนด์  Nadjani และขยายช่องทางจ าห น่ ายมายังล าซาด้ า เมื่ อ ปี  2563 
นาดยาเริ่มผลิตแบรนด์แฟชัน่ของตัวเองจากที่บ้าน โดยการจ้างงานแม่ บ้านในชุมชนละแวกบ้าน 
ปั จ จุ บั น เ ธ อ มี ที ม ง า น ม า ก ถึ ง  40 ค น  ตั ้ ง แ ต่ เ กิ ด เ ห ตุ ก า ร ณ์ โ ค วิ ด -19 
นาดยาตั ้ง โ จทย์ให้ทีมง านมองหาไอ เดียที่ จ ะช่ วย เหลือสังคมและสร้าง รายได้ ให้กับบริษัท 
ทีมงานเสนอให้ผลิตหน้ากากผ้าและสินค้าส าหรับใช้ในบ้าน เช่น ผ้ากันเป้ือนและอุปกรณ์ท าสวน  
ร ว ม ถึ ง จั บ มื อ กั บ อิ น ฟ ลู เ อ็ น เ ซ อ ร์  แ ล ะ เ ข้ า ร่ ว ม ง า น  Jakarta Fashion Week 
น อ ก จ า ก ก า ร ส ร้ า ง ก า ร เ ติ บ โ ต ใ ห้ กั บ แ บ ร น ด์ แ ล้ ว 
นาดยายังตั ้ง ใ จที่ จ ะช่ วยขับ เคลื่ อ น ระบบนิ เ วศด้ านอีคอม เมิร์ซที่ แ ข็ ง แก ร่ ง ให้กับปร ะ เทศ 
เพื่อพฒันาศกัยภาพของผูข้ายและยกระดบัคุณภาพชวีติใหก้บัคนในสงัคม   

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

https://www.lazada.co.id/shop/nadjani
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รางวลัสดุยอดผูป้ระกอบการไฮบริด 
แอลีส จานินา พี ฮวน เจ้าของธรุกิจ Papemelroti จากประเทศฟิลิปปินส ์
Papemelroti คื อ ร้ า น จ า ห น่ า ย เ ค รื่ อ ง เ ขี ย น  ข อ ง ข วั ญ 
และสนิคา้ตกแต่งบา้นทีเ่ป็นรูจ้กักนัดใีนหมู่ชาวฟิลปิปินส์มานานกว่า 5 ทศวรรษ ดว้ยจ านวนสาขามากกว่า 
20 แ ห่ ง  แ อ ลิ ส  คื อ ท า ย าท รุ่ น  3 ที่ เ ป็ น ทั ้ง  creative director ดู แ ล ง านค รี เ อ ทีฟ  ก า ร ต ล าด 
และการขยายช่องทางสู่อีคอมเมริ์ซให้กับบรษิัท แอลิส เปิดตัว Papemelroti บน LazMall เมื่อช่วงต้นปี 
2563 ข ณ ะ ตั ้ ง ค ร ร ภ์ ไ ด้  8 เ ดื อ น 
เ ธอมองว่ าอีคอม เมิร์ซ เ ป็น โอกาส ในการส าน ต่อธุ รกิ จขอ งค รอบครัว ให้ก้ า ว ไกลกว่ า เ ดิม 
เ ธ อ มั ่ น ใ จ ว่ า คุ ณ ย า ย ข อ ง เ ธ อ  ซึ่ ง เ ป็ น ผู้ ก่ อ ตั ้ ง  Papemelroti เ มื่ อ  55 
ปี ก่ อ น จ ะ ภู มิ ใ จ ใ น ค ว า ม ตั ้ ง ใ จ ข อ ง เ ธ อ ใ น ก า ร ข ย า ย ธุ ร กิ จ สู่ อ อ น ไ ล น์  
แ ล ะ ด้ ว ย เ ป้ า ห ม า ย ที่ จ ะ ข ย า ย ธุ ร กิ จ ไ ป สู่ ร ะ ดั บ ภู มิ ภ า ค แ ล ะ น า น า ช า ติ ต่ อ ไ ป 
เธอตัง้ใจทีจ่ะดแูลทมีงานทีอ่ยูก่บับรษิทัมาอย่างยาวนานและยกระดบัคุณภาพชวีติของคนในทอ้งถิน่ให้ดยีิง่ขึ้
น      

  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

https://www.lazada.com.ph/shop/papemelroti
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รางวลัสดุยอดผูป้ระกอบการโซเช่ียลสตาร ์
มนัสวี ทรวงแก้ว อาย ุ34  ปี Loonnystore 
ด้ ว ย ค ว า ม รั ก ใ น แ ฟ ชั ่น  ม นั ส วี ไ ด้ เ ริ่ ม เ ปิ ด ร้ า น  Loonnystore บ น ช่ อ ง ท า ง อ อ น ไ ล น์  
เ พื่ อ ข า ย เ สื้ อ ผ้ า แ ฟ ชั ่น ผ่ า น แ พ ล ต ฟ อ ร์ ม ล า ซ า ด้ า  เ ฟ ซ บุ๊ ก  อิ น ส ต า แ ก ร ม  แ ล ะ ไ ล น์  
มนสัวไีดส้รา้งฐานลกูคา้มากมายทีม่คีวามจงรกัภกัดต่ีอแบรนดโ์ดยการสรา้งการมสี่วนรว่มกบัลกูคา้ผ่านแพล
ตฟอร์มออนไลน์ต่างๆ ซึ่งสะท้อนให้เห็นถึงเทรนด์แฟชัน่ใหม่ๆ และสไตล์การแต่งตัวแบบเซเลบริตี้  
มนสัวใีหค้วามส าคญักบัการสรา้งการมสี่วนรว่มกบัลูกคา้บนช่องทางออนไลน์ และมอบบรกิารทีน่่าประทบัใจ 
โ ด ย ตั ้ ง แ ต่ เ ธ อ เ ริ่ ม ต้ น ก า ร ข า ย บ น ล า ซ า ด้ า เ มื่ อ  3  ปี ก่ อ น 
เธอได้ เ รียนรู้ว่ า ระบบของลาซาด้ าช่ วยให้ เ ธอสามารถตอบสนองความต้องการของลูกค้ า 
สามารถเปลีย่นความตัง้ใจในการซือ้และตอบสนองค าสัง่ซือ้ไดเ้รว็กว่าการขายผ่านแพลตฟอรม์โซเชยีลมเีดยี
อื่นๆ โดยปัจจุบัน แพลตฟอร์มโซเชียลของ  Loonnystore กลายเป็นส่วนเสริมของร้านค้าบนลาซาด้า 
เ นื่ อ ง จ า ก ม นั ส วี ใ ช้ โ ซ เ ชี ย ล มี เ ดี ย ส า ห รั บ โ พ ส ต์ รู ป ภ า พ ไ ล ฟ์ ส ไ ต ล์ ต่ า ง ๆ 
แ ล ะ เ พื่ อ เ ป็ น ช่ อ ง ท า ง ใ ห้ ลู ก ค้ า ค ลิก เ พื่ อ เ ข้ า สู่ ร้ า น ค้ า บนล า ซ า ด้ า โ ด ยต ร ง  ตั ้ง แ ต่ นั ้น ม า 
เ ธ อ ไ ด้ เ ห็ น ค ว า ม ต้ อ ง ก า ร สิ น ค้ า ที่ เ พิ่ ม ขึ้ น อ ย่ า ง ต่ อ เ นื่ อ ง 
ท า ใ ห้ เ ธ อ ต้ อ ง เ พิ่ ม สิ น ค้ า ใ น ค ลั ง เ พื่ อ ต อ บ ส น อ ง ค ว า ม ต้ อ ง ก า ร ข อ ง ลู ก ค้ า ที่ เ ติ บ โ ต ขึ้ น  
เ นื่ อ ง ด้ ว ย อุ ต ส า ห ก ร ร ม แ ฟ ชั ่ น เ ป็ น อุ ต ส า ห ก ร ร ม ที่ มี ก า ร แ ข่ ง ขั น สู ง 
การยดึเอาแนวทางทีใ่หค้วามส าคญักบัลูกคา้เป็นอนัดบัแรกจงึเป็นสิง่ส าคญัในการสรา้งความโดดเด่นใหแ้ก่ร้
านค้า ส าหรับมนัสวีแล้ว เธอเชื่อว่าหากคุณใช้เวลาในการท าความเข้าใจ และพูดคุยกับลูกค้า 
คุณก็จะได้รู้ถึงสิ่งที่ลูกค้าต้องการและคาดได้ว่ าอะไรจะตอบสนองความต้องการเหล่ านั ้น ได้  
ซึ่ ง จ ะ ช่ ว ย ส ร้ า ง ก า ร เ ติ บ โ ต ใ ห้ กั บ ธุ ร กิ จ ไ ด้  แ ล ะ เ พ ร า ะ เ ว ล า ไ ม่ เ ค ย ค อ ย ใ ค ร 
ดังนั ้นค าแนะน าของเธอส าหรับร้านค้าอื่นๆ คือการเริ่มต้นเส้นทางการขายของคุณตัง้แต่ตอนนี้  
และมารว่มสรา้งการเตบิโตไปพรอ้มกนั 
หากตอ้งการเป็นผูข้ายกบัลาซาดา้ ลงทะเบยีนไดท้ี ่http://lzd.co/LazadaTHSellerSignUp. 

https://www.lazada.co.th/shop/loonnystore
http://lzd.co/LazadaTHSellerSignUp
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